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STEPS.CRM — der direkte Weg:

Wunsch

mySTEPS — Vision - Mission

Infoniga ONE 200 und mySTEPS.CRM
Prasentation der Lésung

Nachster Schritt — ganz einfach
Kontaktdaten
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Wunsch von CRM-Ldsungen

Akzeptanz der Aussendienstmitarbeiter und Nutzung der Lésung = Fokus Vertrieb:

» Einfach an Informationen gelangen

» Mit wenig Aufwand die Losung bedienen
» Flexibel bei veranderten Situationen

» Seine Selbstorganisation unterstlitzen sina *sinff =

1 1 _
o (atp)cosz(a+p)

Und doch soll das System:

» Die Planung & Forecast unterstutzen
» Wichtige Felder gepflegt sein (Datenqualitat)
» Wenig redundante Daten vorhanden sein
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mySTEPS.CRM

A

UNSERE MISSION

Entwicklung von Cloud-
und On-Prem-L6sungen
im B2B-Umfeld.

» Uber Internet - jederzeit und tberall erreichbar

0,0

UNSERE VISION

Geschdaftssoftware
genauso so schnell und

einfach nutzen wie
[

Unterhaltungssoftware.

» Auf den Kunden angepasste Prozesse

V

IHR ERFOLG

Verwirklichen Sie lhre
Ideen auf einer
zukunftsorientierten
Plattform.

» Customizing im Browser - Muss Felder, Filter, Logiken

» Einfach & Modern — User Interface

» Performant

» Keine Felderschlacht - Fokus Vertrieb & Kundenbetreuung




WH EAD mySTEPS.CRM

» Leadbearbeitung / Kundenbetreuung

Infoniga ONE 200 & > Buying Center

» Tatigkeiten — Kommunikation mit dem Interessenten
mySTE PSC RM » Sales-Funnel Analyse und Steuerung

P USW.

» Marketing Tatigkeiten
» Planen
» Datenimport / Exporte
p Tatigkeiten umsetzen usw.

g Infoniga ONE 200: Abwicklung

» Detaillierte Angebote

» Auftragsabwicklung und Verrechnung
» Warenwirtschaft

p Statistiken usw.
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VS - Vertrieb

B Kontakte

Guten Morgen Ralph Schmid! Meine Aufgaben

C] Fr sa S0 Mo oi Mi Do Fr sa So =

Meine Personen Neu

Erledigt

Kontaktaufnahme und Vorgehen Kléren Kontaktaufnahme und Vorgehen kidren

B

Meine Untemehmen Meine Sales-Prozesse

Versand Unterlagen Geschaftskontakt qualifizieren

- o

DMS - Vertrieb e @ 5 : e ©

Followup Telefonat - Fragen zu Unterlagen nteressensgebiet erarbeiten

- I e

ocstozk Bem - Hemch B =) 0 8 ©
i und Vorgehen intern klaren
[roma] 5 0]
e )
Versand Unterlagen
: - °

Followup Telefonat - Fragen zu Unterlagen

Fit Analyse und Vorgehen intern kidren

- [T e

Live Demo DMS Anbieter nutzt m ERE £
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mySTEPS.CRM Live Demo

# Home

Guten Tag Ralph Schmid! Meine Aufgaben

B B

Meine Personen Neu

Sauberer Arbeitsplatz

verloren - Griinde erfragen

— : B %
Aufgaben im Uberblick e

B

DMS - Vertrieb Meine Geschaftskontakte

Hilfsmittel fir den Vertrieb

KW KW KW KW Kw KW

In Bearbeitung

Geschaftskontakt qualifizieren

Kw

Erledigt

KW

KW

V 4

W 7
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# Home # €@ DMS - Vertrieb
L]
N IyS [EPS.CRM Live Demo —=
[ ]
Sales Funnel Sales Funnel
Personen Chance
12000000 9000000

2000000

Dashboard fir schnellen Uberblick -
Sprung ins Detail - Verkaufsfalle
[l I m I

2000000
1000000 .
) - |
4] 60 10 40

! Ralph Schmid Daniel Odermatt Caesar Widmer
. .
Planung und Analyse mit dabei s
Gewinn-Analase
3000000
2500000
. .
Selber und einfach erweiterbar
1500000
B AbKlarung Verkaufsfall 500000 -
@ Konkretisierung
@ Losungsdefinition 0

@ Verhandlungsphase - Abschluss Gewonnen Verloren
Angebot erstellen

@ Andere @ Erwarteter Umsatz
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mySTEPS.CRM Live Demo

# Home ~» €@ DMS - Vertrieb “, Sales
Ubersicht Verlauf
Sales-Prozesse Q Elemente durchsuchen

~* Abklarung Verkaufsfall 8 ~ Konkretisierung 6 2 Losungsdefinition 5 ~» Verhandlungsphase - Abschluss
Q Elemente durchsuchen

Ve rka u fS fé | | e u n d Ty pe n i m R : @ Heinrich Rockmusik @ Beat Somne @ Heinrich Rockmusik @ Beatsohn

000EUR
= DMS Neugeschaft

.o
U b e r b | iC k = Neukunden generell e Claudia Abert @ Friedrich Meier @ Beate Mond @ Viola Gasser

@ Marie Louise Pfenninger @ Karl Heinz Riidiger Josipa Heinitsch

Bernhard Meier @ Beat Jupiter

Neuer Salescase erstellen oder T

@ Richard Miiller
o Andreas Iten Heike Freitags

in den Verkaufsfall springen

0.000,00 EUR

e Hans Freitag
@ !da 200 Kontakt Test3

°MewerPeter
Aussicht auf moglichen Umsatz

. Toni DMS

& Potential

1.080.000 EUR
432.000 EUR

3.285.000 EUR 2.510.000 EUR

1.050.000 EUR
0EUR 251.000 EUR

630.000 EUR

40%
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mySTEPS.CRM Live Demo

# Home # € DMS - Vertrieb %, Sales #, @) Karl Heinz Riid...Company GmbH)

WaS |St ZU tun ~ new DMS@Better Company GmbH

Pipeline Chance - Umsatz
w ~
Info Erweitert Verlauf 360° Hub ® Tags &t People M Chat £ Dokumentvorlagen  Aktualisieren
. . . | |
Wie gewinnen wir den Fa SRS Fortshit
Geschaftskontakt
@ Karl Heinz Rudiger (Better Company GmbH) ~ B Q, Elemente durchsuchen 4
Neu 2 In Bearbeitung Erledigt 1
Bewertung Erwartetes Auftragsdatum
. ) . Anforderungsheft priifen oder mit Kunden definieren Konkretisierung Anforderungen Erstangebot besprechen wie weiteres Vorgehen
E I n fa C h e P h a Se n u n d Keine Angabe ¥ 01122022 ] Keine Beschreibung Keine Beschreibung Keine Beschreibung
Erwarteter Umsatz Gewichteter Umsatz Aufgabe s Normal (o] Aufgabe  + Normal ® Aufgabe s Normal [oc]
250.000 EUR : 25.000 EUR .
Erstangebot zusenden
A u f a be n Keine Beschreibung
Keine Angabe v
Anmerkung

Unterstitzt Teamwork und

Kommunikation




STEP/AHEAD

Navigator Schritt-Eigenschaften
° Pipeline Name
mySTEPS.CRM Live Demo "+
‘ » ~ Neukunde Beschreibung

» ~* Neukunde DMS

» ~ Bestandeskunde DMS

» ~7 UCC - Lsungen

4~ ERPNeukunde

» Phase 1 + Neue Aufgabe

Lésung passt SiCh dem Kunden an » P Phase2 + Neue Genehmigung

& Kopieren

= Elemente sortieren

W Loschen

Neue Verkaufsprozesse innert Minuten selber

>
erstellen und andern
Laufende Verbesserungen und Wiinsche des
Vertriebs umsetzen

:

Falligkeit der Aufgaben nach Erstellung (Tage/Stunden/Minuten)
00:00:00 ©
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mySTEPS.CRM D

Wo sind meine Kunden
Wo sind meine Interessenten

Wo stehen wir im Vertrieb -

Vertriebscockpit

6.000 TEUR
4000 TELR
6.468 TEUR _
2000 TEUR
QTEUR
® Keine Angabe 6.063 TEUR
® GrmbH 380 TEUR
8 SARL 25TEUR @ Gewichteter Umsatz
Landkarte
chaftsko
Rheinfelden Bad Sackingen Frauenfeld
Seuzach
Zug, Schweiz ® 2 sy
Winterthur
Liestal Brugg Aadort
Jurapark Baden
Sissach ‘Aargau
Regensdorf Klogen
Nl Walisellen
Aarau Lenzburg Ak h”“‘”"d""
S Zliric] Piaffikon
olten Wiohlen Uster
Regionaler Egerkingen o Wetzikon
NalTLll:gark Lo Hinwil
2ot Affoltern
Niederbipp WMuri Wald
Reinach Horgen Rilt]
! Menziken
wadenswil Rapperswil-Jona
Langenthal Dagmersellen Frcionbach | ObeSee
Herzogenbuchsee Enar
s i Slebnen
T Hochdorf 9,
Rohrbach Risch-Rotkreuz
Willisau Einsiedeln
Huttwil
Hergiswil
bei Wilisau Emmen Ebikon
Wolhusen Unteriber
gdorf Luzern Goldau ’
{ =y Oberiberg
Sumiswald e
Entlebuch Hergiswil
s Morschach
UNESCO Beckenried
Biosphére Stans.
Leriyoal i) Entlebuch Bisisthal
‘mmental
Escholzmatt
5 i Spiringen
Flihli Alidorf piring:
Réthenbach A gFchasin schattdorf
im Emmental b
Schangnau Engelberg Erield

e g

[

3500000

3000000

2500000

2000000

1500000

- — e - — 1000000

Bayern District de Luxembour§ankt GallenNordrhein-Westfalen  Andere 500000
Dewtschland Luxemburg Schweiz Deutschland 0 —_—

Erwarteter Umsatz

W Gewichtster Umsatz

Keine Angabe  Empfehlung  Fachzeitschrift

Homepage Andere

Oberstaufen
Amriswil (Bodenses)
Arbon /p%‘
Bischofszell SR Stz
Rorschach
sirnach Wil Balderschwang
Uzwil St. Margrethen
Egg
St. Gallen Luste
Kirchberg Flawil Gossau Benall oSt
ol o Alistétten il
Hohenems Mol Rie|
ellau
Hirsche
Appenzell Gétzis LT
h Mittelber,
Schoppernau
Wattwil EEN
Damils
EbnatKappel Rankweil o
Feldkirch Fontanella
Uznach
Wildhaus Lech
Nenzing
Ziirs
- BILHS Bludenz,
Amden
Vaduz Kiéstorle S2bEN
Niederurnen Walensee Walenstadt Sainms ibsterle
Brand bei
Nafels Malbun Bludenz
Flums,
Schruns
Netstal
Glarus Sargans
St. Gallenkirch
Bad Ragaz
Glarus Siid
Grilsch Gaschurn
Landquart St. Antsnien  Gargallen Partenen 6e
Zizers
Diesbach GL St. Martin SG Kiiblis Bielerhshe
Klosters-Semeus
Chur
Flims Domat/Ems
Langwies

Lany Bonaduz

SRS

o Lead

& Kennen lemen
Prospect

W Initiales Interesse
Qualifiziertes Interesse

® Entscheidungskriterien
Maglichkeiten

® Angebot erstellen

® Entscheidungszeitraum

@ Preisverhandiung
Andere

salesvorginge
h Brar

® Fertigung
@ Gastronomie
® Technologie
o Elektronik
Transportwesen
® Bankwesen
Keine Angabe
® Nahrungsmittel & Getranke
o Freizeit
@ Consulting
Andere

@ Keine Angabe
® Homepage
@ Empfehlung

1.150 TEUF
578 TEUF
50 TEUF
100 TEUF
48 TEUE
30 TEUF
4188 TEUF
222 TEUF
10 TEUF
4TEUE

88 TEUF
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Nachster Schritt — ganz einfach

» EinfGhrung in 1-3 Monaten (Standalone oder Integriert)

» Aktion 2022 — Gratisuser bei Bestellung bis Ende 2022

» Fragen Sie uns




STER/AHEAD 'IT] PARTNER pepi Ac

Step Ahead Schweiz AG | Sumpfstrasse'32 | CH-6 einhause ‘www.stepahead.de | .at | .ch



Kontaktdaten

IT Partner Aebi AG:

Telefon +41 32 68133 90
info@itpartner.ch

STEP Ahead:

Telefon +41 41618 84 44
info@stepahead.ch

HAMITUNSMACHTZUKUNFTJ ETZTSCHONSPAE
“Eine neue Perspektive

“
£3
<
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